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Тема 1 Бухгалтерский баланс как финансовая модель фирмы. Интерпретация структуры и динамики основных разделов и статей.

Цель и задачи задания.

Цель: по данным бухгалтерского баланса изучить состав и структуру активов и пассивов. Выявить основные тенденции и закономерности, а также факторы на них повлиявшие. Дать общую оценку финансового состояния организации по данным горизонтально-вертикального анализа бухгалтерского баланса. 

Для этого предлагается решить следующие задачи:

- проанализировать состав и структуру активов предприятия;

- изучить основные факторы, влияющие на величину и структуру активов предприятия;

- проанализировать состав и структуру пассивов предприятия;

- охарактеризовать основные факторы, определяющие рациональность структуры пассивов;

- сформулировать выводы.

В соответствии с международными стандартами финансовой отчетности бухгалтерский баланс организации отражает хозяйственные средства организации, то есть величину активов, собственного капитала и обязательств на определенный период времени, их изменения за анализируемый период.

Объектами анализа средств организации являются:

- общая величина средств (активов) организации по бухгалтерскому балансу и их изменения за отчетный период;

- состав и структура статей активов и их изменение;

На основании имеющейся бухгалтерской отчетности заполнить таблицу 1 и сделать соответствующие выводы.

Таблица 1. – Анализ активов организации

	Показатели
	На начало 

периода
	На конец 

периода
	Изменения за отчетный период
	Темп роста, %

	
	тыс.

руб.
	в % к итогу
	тыс.

руб.
	в % к итогу
	тыс.

руб.
	в % к итогу
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	I. Внеоборотные активы 
	
	
	
	
	
	
	

	Нематериальные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Результаты исследований и разработок
	
	
	
	
	
	
	

	Нематериальные поисковые активы
	
	
	
	
	
	
	

	Основные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Доходные вложения в материальные ценности
	
	
	
	
	
	
	

	Финансовые вложения
	
	
	
	
	
	
	

	Отложенные налоговые активы
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Итого по разделу I
	
	
	
	
	
	
	

	II. Оборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Запасы, в т.ч.
	
	
	
	
	
	
	


 Окончание табл. 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	- сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	
	
	
	
	
	
	

	- животные на выращивании и откорме
	
	
	
	
	
	
	

	- затраты в незавершенном производстве
	
	
	
	
	
	
	

	- готовая продукция и товары для перепродажи
	
	
	
	
	
	
	

	- товары отгруженные
	
	
	
	
	
	
	

	- расходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	
	

	 - прочие запасы и затраты
	
	
	
	
	
	
	

	НДС по приобретенным ценностям
	
	
	
	
	
	
	

	Дебиторская задолженность (долгосрочная)
	
	
	
	
	
	
	

	 - в т.ч. покупатели и заказчики
	
	
	
	
	
	
	

	Дебиторская задолженность (краткосрочная)
	
	
	
	
	
	
	

	 - в т.ч. покупатели и заказчики
	
	
	
	
	
	
	

	Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов)
	
	
	
	
	
	
	

	Денежные средства и денежные эквиваленты
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие оборотные активы
	
	
	
	
	
	
	

	Итого по разделу II
	
	
	
	
	
	
	

	Баланс (I+II)
	
	100,0
	
	100,0
	
	-
	


__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Методические рекомендации к написанию выводов по результатам анализа актива бухгалтерского баланса: в первую очередь следует оценить общее изменение актива. Так, увеличение активов, как правило, положительная тенденция, свидетельствующая о наращивании масштабов деятельности фирмы. Затем следует проанализировать динамику и структуру основных балансовых статей, руководствуясь принципом оценки аномалий, то есть обращать внимание следует лишь на те статьи, которые существенно изменились за рассматриваемый период. Так, рост основных средств демонстрирует наращивание инвестиционной активности компании, расширение ее производственного потенциала. Увеличение нематериальных активов указывает на усиление инновационной составляющей деятельности организации. Говоря о запасах нельзя сделать сразу однозначный вывод. С одной стороны их рост - расширение масштабов текущей деятельности, свидетельство увеличения объемов производства, с другой – следствие снижение оборачиваемости капитала, прямо указывающее на наличие залежалых, неликвидных и труднореализуемых ТМЦ. Не случайно на Западе излишние запасы имеют не иначе как «кладбище бизнеса». Увеличение дебиторской задолженности, как правило, негативная тенденция, поскольку стимулирует отвлечение средств из оборота, однако может быть оправданным в случае наращивания объемов продаж. Наличие финансовых вложений в целом, желательное явление, свидетельствующее о стремлении фирмы получить дополнительные экономические выгоды, а также в определенной степени диверсифицировать свою деятельность.
_____________________________________________________________________

Важной частью анализа актива бухгалтерского баланса является анализ имущественного положения, в первую очередь -  состояния и движения основных средств. При проведении анализа исследуются следующие показатели. Для расчета следует использовать данные Пояснений к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках 

Таблица 2 – Анализ состояния и движения основных средств 
	Показатели
	Методика расчета
	На начало периода
	На конец периода
	Изменения за отчетный период

	1
	2
	3
	4
	5

	Доля активной части основных средств
	Активная часть ОС  / Первоначальная стоимость ОС
	
	
	

	Коэффициент износа основных средств
	Амортизация основных средств / Первоначальная стоимость ОС
	
	
	

	Коэффициент обновления основных средств
	Поступило ОС / Стоимость ОС на конец периода
	
	
	

	Коэффициент выбытия основных средств
	Выбыло ОС / Стоимость ОС на начало периода
	
	
	


Выводы:

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Анализ пассива бухгалтерского баланса

Таблица 3 – Анализ структуры и динамики пассивов организации

	Показатели
	На начало периода
	На конец периода
	Изменения за отчетный период
	Темп роста,%

	
	тыс.

руб.
	в % к итогу
	тыс.

руб.
	в % к итогу
	тыс.

руб.
	в % к итогу
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	III. Капитал и резервы
	
	
	
	
	
	
	

	Уставный капитал
	
	
	
	
	
	
	

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	
	
	
	
	
	
	

	Переоценка внеоборотных активов
	
	
	
	
	
	
	

	Добавочный капитал (без переоценки)
	
	
	
	
	
	
	

	Резервный капитал
	
	
	
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль 
	
	
	
	
	
	
	

	Итого по разделу III
	
	
	
	
	
	
	

	IV. Долгосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Оценочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Итого по разделу IV
	
	
	
	
	
	
	

	V. Краткосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Заемные средства
	
	
	
	
	
	
	

	Кредиторская задолженность
	
	
	
	
	
	
	

	Доходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	
	

	Оценочные обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие обязательства
	
	
	
	
	
	
	

	Итого по разделу V
	
	
	
	
	
	
	

	Баланс 
	
	100,0
	
	100,0
	
	-
	


Выводы: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Методические рекомендации к написанию выводов по результатам анализа пассива бухгалтерского баланса: анализ пассива целесообразно начать с оценки доли капиталов и резервов в общей сумме пассивов, поскольку этот индикатор оказывает принципиальное влияние на большинство финансовых характеристик организации. Рекомендуемое значение – более 50%, что обеспечивает приемлемый уровень финансовой устойчивости и платежеспособности организации. В процессе структурного анализа капиталов и резервов следует помнить, что основным источником их пополнения в нормальных (не экстремальных) условиях должна быть нераспределенная прибыль, следовательно, прирост по этой статье – желательная тенденция. Анализ обязательств должен базироваться на понимании того, что их существенное увеличение (агрессивная финансовая политика) – фактор снижения финансовой устойчивости и финансовой независимости. Однако, с точки зрения деловой активности, можно говорить о значительной финансовой активности менеджмента, т.е. его усилий по привлечению внешнего финансирования на рынках ссудных капиталов. Анализируя структуру обязательств, необходимо оценить их долгосрочную составляющую. Дело в том, что само наличие долгосрочных обязательств косвенно свидетельствует о финансовой устойчивости и высокой финансовой дисциплине предприятия, поскольку подобные кредиты выдают, как правило, проверенным и благонадежным заемщикам. Среди краткосрочных обязательств особое внимание следует уделить кредиторской задолженности. Стоит помнить, что это условно-бесплатный источник финансирования активов, а, следовательно, ее разумное наращивание выгодно организации.  
      ___________________________________________________________________________
Важнейшим элементом пассивов предприятия является собственный капитал. От его наличия и направления движения во многом зависит успех производственно-финансовой деятельности. Определенный интерес для аналитика представляет углубленное изучение причин его изменения.
На основании имеющейся отчетности (Отчет об изменениях капитала) рассчитать таблицу 4. (ячейки, которые невозможно заполнить самостоятельно, обозначить «крестиком»).
Таблица 4 – Анализ динамики отдельных составляющих собственного капитала

	Показатели
	Составляющие собственного капитала

	
	Уставный капитал
	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	Добавочный капитал
	Резервный капитал
	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	Итого

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Величина капитала на начало года
	
	
	
	
	
	

	Увеличение капитала - всего:
	
	
	
	
	
	

	в т.ч.
  чистая прибыль
	
	
	
	
	
	

	  переоценка имущества
	
	
	
	
	
	

	  доходы, относящиеся непосредственно на увеличение капитала
	
	
	
	
	
	

	  дополнительный выпуск акций
	
	
	
	
	
	

	  увеличение номинальной стоимости акций
	
	
	
	
	
	

	  реорганизации юридического лица
	
	
	
	
	
	

	  прочие взносы
	
	
	
	
	
	

	Уменьшение капитала – всего:
	
	
	
	
	
	


Продолжение табл. 4

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	  в т.ч. убыток
	
	
	
	
	
	

	  переоценка имущества
	
	
	
	
	
	

	  расходы, относящиеся непосредственно на уменьшение капитала
	
	
	
	
	
	

	  уменьшение номинальной стоимости акций
	
	
	
	
	
	

	  уменьшение количества акций
	
	
	
	
	
	

	  реорганизация юридического лица
	
	
	
	
	
	

	  дивиденды
	
	
	
	
	
	

	  прочие причины
	
	
	
	
	
	

	Изменение добавочного капитала
	
	
	
	
	
	

	Изменение резервного капитала
	
	
	
	
	
	

	Величина капитала на конец года
	
	
	
	
	
	


Выводы: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Методические рекомендации: в выводах следует выявить, за счет каких статей произошло изменении капиталов и резервов (собственного капитала), какие статьи в большей, а какие в меньшей степени на это повлияли. Также необходимо дать оценку этим изменениям, то есть, говоря простым языком, хорошо это или плохо для финансового состояния организации. 
Таблица 5 – Обобщающая характеристика бухгалтерского баланса

	Характеристики
	20…. г.
	20…..г.
	20…...г.

	1. Валюта баланса увеличивается
	
	
	

	2. Темпы прироста оборотных активов выше, чем внеоборотных
	
	
	

	3. Собственный капитал превышает заемный капитал
	
	
	

	4. Темп роста собственного капитала превышает темп роста заемного
	
	
	

	5. Темпы роста дебиторской и кредиторской задолженности приблизительно равны
	
	
	

	6. Доля собственных средств в оборотных активов превышает 10%
	
	
	

	7. Статья «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» имеет положительное значение
	
	
	


Для подтверждения характеристики в соответствующую ячейку следует поставить «+», либо «-», если характеристика не подтверждается. Сделать выводы. 
Тема 2

Анализ финансовых результатов.

Цель: проанализировать различные виды прибыли, факторы на них влияющие и разработать рекомендации по оптимизации финансовых результатов.

Задачами анализа являются:

- оценка динамики и структуры показателей экономической прибыли за анализируемый период;

- изучение формирования валовой прибыли (убытка); прибыли (убытка) от продаж; прибыли (убытка) до налогообложения; чистой прибыли (непокрытого убытка); (бухгалтерской прибыли);

 - анализ формирования показателей рентабельности, обоснование и количественное соизмерение факторов ее изменения, обоснование возможностей повышения.

- маржинальный анализ.

Источниками информации служат «Отчет о финансовых результатах», приложения к бухгалтерскому балансу и иные бухгалтерские документы. Отчет о финансовых результатах – одна из основных форм финансовой отчетности организации. Он является основным источником для оценки финансовых результатов деятельности организации, информации об уровне ее экономической эффективности. Его анализ позволяет выявить основные тенденции формирования показателей финансовых результатов, оценить управленческие решения за отчетный период, выделить резервы улучшения финансовой деятельности и наметить пути их реализации.

Объекты анализа финансовых результатов представлены на рис. 1.
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Рис. 1. Модель формирования финансовых результатов деятельности предприятия.

На основании имеющейся отчетности рассчитать таблицу6.

Таблица 6 – Структура и динамика финансовых результатов деятельности предприятия
	Показатели
	Предыдущий период, тыс. руб.
	Отчетный период, тыс. руб.
	Изменение (+, -), тыс. руб.
	Удельный вес (в % от выручки)
	Изменение (+, -), %

	
	
	
	
	предыдущий период
	Отчетный период
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Выручка 
	
	
	
	100
	100
	

	2. Себестоимость продаж
	
	
	
	
	
	

	3. Валовая прибыль (убыток)
	
	
	
	
	
	

	4. Коммерческие расходы
	
	
	
	
	
	

	5. Управленческие расходы
	
	
	
	
	
	

	6. Прибыль (убыток) от продаж
	
	
	
	
	
	

	7. Доходы от участия в других организациях
	
	
	
	
	
	

	8. Проценты к получению
	
	
	
	
	
	

	9. Проценты к уплате
	
	
	
	
	
	

	10. Прочие доходы
	
	
	
	
	
	

	11. Прочие расходы
	
	
	
	
	
	


	12. Прибыль (убыток) до налогообложения
	
	
	
	
	
	

	13. Отложенные налоговые активы
	
	
	
	
	
	

	14. Отложенные налоговые обязательства
	
	
	
	
	
	

	15. Текущий налог на прибыль
	
	
	
	
	
	

	16. Чистая  прибыль (убыток)  
	
	
	
	
	
	


Выводы: _______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Методические рекомендации: ключевым вопросом, ответ на который следует дать в выводах – за счет чего сформировался окончательный финансовый результат в виде чистой прибыли, иными словами, какие доходы и расходы оказали на него решающее влияние. Либо это были доходы и расходы по основному виду деятельности (выручка, себестоимость), либо большое влияние оказывают прочие доходы и расходы. Следует отметить какие именно. Стоит помнить, что прочие доходы и расходы в большинстве своем нестабильны и могут существенно варьировать год от года. Кроме того в выводах следует отразить динамику финансовых результатов (увеличение – положительная тенденция).

На основании имеющейся отчетности проанализировать таблицу 7.

Таблица 7 – Динамика коэффициентов рентабельности

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Изменения

	
	
	
	%
	%, п.п.

	Показатели рентабельности деятельности предприятия

	1. К рентабельности основной деятельности (прибыль от продаж/ себестоимость реализованной продукции)
	
	
	
	

	2. К рентабельности продаж (прибыль от продаж /выручка от реализации) 
	
	
	
	

	3. Рентабельность продаж по чистой прибыли (чистая прибыль/выручка от реализации)
	
	
	
	

	Показатели рентабельности имущественного потенциала

	4. Рентабельность активов по чистой прибыли (экономическая рентабельность) (чистая прибыль / среднегодовая стоимость активов) (ROI)
	
	
	
	

	5. Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли (чистая прибыль / среднегодовая стоимость собственного капитала) (ROE)
	
	
	
	

	6. К.устойчивости экономического роста (чистая прибыль-дивиденды, выплаченные акционерам) / среднегодовая стоимость собственного капитала)
	
	
	
	


Выводы: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Таблица 8. – Оценка прибыли от реализации  отдельных видов продукции 

	Виды продукции
	Количество реализованной продукции, ц.
	Себестоимость единицы продукции, руб.
	Цена реализации единицы продукции, руб.
	Прибыль (убыток) от реализации 1 ед. продукции, руб.
	Прибыль (убыток) от реализации всей продукции, тыс руб.
	Отклонение факта от плана

	
	
	
	
	
	
	всего
	в том числе за счет

	
	
	
	
	
	
	
	к-ва реали-зован. прод.
	себе-

стои-

мос-

ти
	цены реа-

лиза-

ции

	
	200…

год
	200…

год
	200…

год
	200...

год
	200...

год
	200...

год
	200…

год
	200…

год
	200…

год
	200…

год
	
	
	
	

	1. Зерно
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Сахар​ная свекла
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3. Подсол​нечник
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Мясо КРС 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Молоко
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Всего
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Выводы: ___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Тема 3

Анализ движения денежных средств

Отчет о движении денежных средств – основной источник информации для анализа денежных потоков. Анализ позволяет существенно углубить и скорректировать выводы относительно ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости организации, ее будущего финансового потенциала, полученные предварительно на основе статичных показателей в ходе традиционного финансового анализа.

Цель анализа: получить информацию об изменениях в денежных  средствах для характеристики способности организации генерировать денежную наличность.

Задачи анализа:

- определить основные источники поступления денежных средств;

- проанализировать направления расходования денежных средств;

- проанализировать достаточность денежных средств.

Управление денежными потоками охватывает ключевые направления деятельности предприятия, включая управление внеоборотными и оборотными активами, собственными и заемными средствами (см. рис. 2)





Рис. 2. Движение денежной наличности на предприятии

На основании имеющейся отчетности рассчитать таблицу 9.

Таблица 9. – Анализ движения денежных средств за отчетный период

	Показатели
	Предыдущий период, тыс. руб.
	Отчетный период, тыс. руб.
	Изменение (+, -),.
	Удельный вес (в % от итога притока и оттока)

	
	
	
	тыс. руб.
	%
	предыдущий 
	отчетный 
	изменение

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Остаток денежных средств на начало отчетного года 
	
	
	
	
	
	
	

	ДВИЖЕНИЕ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ ПО ТЕКУЩЕЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

	Средства, полученные от покупателей, заказчиков 
	
	
	
	
	
	
	

	из них в погашение дебиторской задолженности 
	
	
	
	
	
	
	

	Полученные бюджетные субсидии 
	
	
	
	
	
	
	

	Полученное страховое возмещение 
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие поступления 
	
	
	
	
	
	
	


Окончание табл. 9.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Денежные средства, направленные: на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов 
	
	
	
	
	
	
	

	на оплату труда 
	
	
	
	
	
	
	

	на выплату дивидендов, процентов 
	
	
	
	
	
	
	

	на расчеты по налогам и сборам 
	
	
	
	
	
	
	

	на командировочные расходы 
	
	
	
	
	
	
	

	на обучение кадров 
	
	
	
	
	
	
	

	на прочие расходы 
	
	
	
	
	
	
	

	Чистые денежные средства от текущей деятельности 
	
	
	
	
	
	
	

	ДВИЖЕНИЕ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ ПО ИНВЕСТИЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

	Выручка от продажи объектов основных средств и иного аналогичного имущества 
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка от продажи ценных бумаг и иных финансовых вложений 
	
	
	
	
	
	
	

	Полученные дивиденды 
	
	
	
	
	
	
	

	Полученные проценты 
	
	
	
	
	
	
	

	Поступления от погашения займов, предоставленных другим организациям (без суммы процентов) 
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие поступления 
	
	
	
	
	
	
	

	Приобретение дочерних организаций 
	
	
	
	
	
	
	

	Приобретение объектов основных средств, доходных вложений в материальные ценности и нематериальных активов 
	
	
	
	
	
	
	

	Приобретение ценных бумаг и иных финансовых вложений 
	
	
	
	
	
	
	

	Займы, предоставленные другим организациям 
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы 
	
	
	
	
	
	
	

	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности
	
	
	
	
	
	
	

	ДВИЖЕНИЕ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ ПО ФИНАНСОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

	Поступления от эмиссии акций или иных долевых бумаг 
	
	
	
	
	
	
	

	Поступления от займов и кредитов, предоставленных другими организациями 
	
	
	
	
	
	
	

	из них банками 
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие поступления 
	
	
	
	
	
	
	

	Погашение займов и кредитов (без процентов) 
	
	
	
	
	
	
	

	Погашение обязательств по финансовой аренде 
	
	
	
	
	
	
	

	Прочие расходы 
	
	
	
	
	
	
	

	Чистые денежные средства от финансовой деятельности 
	
	
	
	
	
	
	

	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов 
	
	
	
	
	
	
	

	Остаток денежных средств на конец отчетного года 
	
	
	
	
	
	
	


Выводы: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Конкретизация движения денежных потоков в разрезе сфер деятельности предприятия представлена на рис. 3, 4, 5.




Рис. 3. Движение денежных средств по текущей деятельности



Рис. 4. Движение денежных средств по инвестиционной деятельности




Рис. 5. Движение денежных средств по финансовой деятельности

Используя имеющуюся отчетность провести анализ денежных потоков косвенным методом, рассчитав и обосновав таблицу 3.3.

Тема 4 Анализ деловой активности организации

Анализ и оценка деловой активности осуществляется на качественном и количественном уровнях. Анализ на качественном уровне предполагает оценку деятельности предприятия по неформализованным критериям: широта рынков сбыта (внутренних и внешних), деловая репутация предприятия, его конкурентоспособность, наличие постоянных поставщиков и покупателей, долгосрочных договоров купли-продажи, имидж, торговая марка и пр. Данные критерии целесообразно сопоставлять с аналогичными параметрами других хозяйствующих субъектов, действующих в данной отрасли или сфере бизнеса. Количественные критерии деловой активности характеризуются системой абсолютных и относительных показателей. Среди абсолютных показателей необходимо выделить объем реализованной продукции, товаров, работ, услуг, прибыль, величину авансированного капитала, оборотных средств, денежных потоков и др. Целесообразно сравнивать эти параметры в динамике за ряд периодов (месяцев, кварталов, лет). 

На основании имеющейся отчетности рассчитать таблицу 10.

Таблица 10 – Динамика абсолютных показателей деловой активности организации, тыс. руб.

	Показатели
	20…г.
	20…г.
	20…г.
	Базисный темп роста,

%

	
	
	сумма
	в % к

прошлому году
	сумма
	в % к

прошлому году
	

	1. Выручка (нетто) от продаж
	
	
	
	
	
	

	2. Прибыль

- валовая

- от продаж

- до 
налогообложения

- чистая (нераспределенная)
	
	
	
	
	
	

	3. Среднегодовая стоимость активов
	
	
	
	
	
	

	4. Среднегодовая стоимость внеоборотных активов
	
	
	
	
	
	

	5. Среднегодовая стоимость основных средств
	
	
	
	
	
	


Выводы:  ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Таблица 11 – Показатели деловой активности

	№ п/п
	Показатели
	Иные наименования показателя, встречающиеся в литературе
	Экономическое содержание показателя
	Формула расчета
	 Тенденции

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Коэффициент оборачиваемости активов (К1)
	- оборачиваемость активов;

- общий коэффициент оборачиваемости;

- количество оборотов;

- ресурсоотдача;

- отдача активов;

- оборачиваемость общего капитала
	Измеряет оборачиваемость средств (количество оборотов за анализируемый период), вложенных в активы и показывает насколько эффективно используются активы организации для получения дохода и прибыли
	К1 = Выручка (нетто) от продаж / среднегодовая стоимость активов
	Ускорение оборачиваемости (т.е. увеличение К1) рассматривается как положительная тенденция

	2
	Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (К2)
	- коэффициент оборачиваемости оборотного капитала;

- коэффициент оборачиваемости рабочего капитала
	Измеряет оборачиваемость средств (количество оборотов за анализируемый период), вложенных в оборотные активы и показывает, сколько выручки приносит один рубль оборотных активов
	К2 = Выручка (нетто) от продаж / среднегодовая стоимость оборотных активов
	Ускорение оборачиваемость - положительная тенденция

	3
	Продолжительность одного оборота оборотных активов в днях (К3)
	Оборачиваемость оборотных средств (капитала) в днях
	Указывает, за сколько дней оборотные средства совершают полный кругооборот
	К3 = Количество дней в периоде / К2
	Сокращение продолжительности одного оборота - положительная тенденция

	4
	Коэффициент оборачиваемости основных средств (К4)
	- коэффициент фондоотдачи;

- фондоотдача

- отдача основных средств
	Сколько выручки получено на один рубль основных средств
	К4 = Выручка (нетто) от продаж / среднегодовая стоимость основных средств
	Увеличение - положительная тенденция


Продолжение табл. 11

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	5
	Коэффициент оборачиваемости запасов (К5)
	- коэффициент оборачиваемости МПЗ;

- оборачиваемость запасов
	Какова скорость реализации запасов
	К5 = Себестоимость реализованной продукции / Среднегодовая стоимость запасов
	Положительно рассматривается тенденция к увеличению К5

	6
	Продолжительность одного оборота запасов в днях (К6)
	- средний возраст запасов;

- период обращения запасов в днях;

- Коэффициент оборачиваемости запасов в днях
	Каков период иммобилизации денежных средств в запасах 
	К6 = Количество дней в периоде / К5
	Положительно расценивается тенденция к снижению

	7
	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (К7)
	- оборачиваемость дебиторской задолженности;

- оборачиваемость средств на счетах дебиторов
	Сколько раз в год погашается дебиторская задолженность, показывает расширение или сужение коммерческого кредита
	К7 = Выручка (нетто) от реализации / Среднегодовая сумма дебиторской задолженности
	Ускорение оборачиваемости - положительная тенденция, показывающая сокращение продаж в кредит

	8
	Время обращения дебиторской задолженности в днях (К8)
	- средний период погашения дебиторской задолженности;

- средний срок оборота дебиторской задолженности;

- период инкассации дебиторской задолженности
	Представляет собой средний период, необходимый для взыскания дебиторской задолженности, используется для оценки системы расчетов с дебиторами
	К8 = Количество дней в периоде / К7
	Снижение характеризуется положительно и, наоборот

	9
	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности (К9)
	- оборачиваемость средств на счетах кредиторов:

- оборачиваемость кредиторской задолженности
	Сколько раз в год погашается кредиторская задолженность, показывает расширение или сужение коммерческого кредита
	К9 = Затраты на производство реализованной продукции / Среднегодовая сумма кредиторской задолженности
	Рост означает повышение скорости оплаты задолженности предприятия, снижение – рост покупок в кредит


Продолжение табл. 11

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	10
	Время оборачиваемости кредиторской задолженности в днях (К10)
	- средний период погашения кредиторской задолженности;

- средний срок оборота кредиторской задолженности;

- срок погашения кредиторской задолженности
	Средний период, необходимый для погашения кредиторской задолженности, используется для оценки системы расчетов с кредиторами
	К10 = Количество дней в периоде / К9
	Рост означает снижение скорости оплаты счетов кредиторов; снижение – уменьшение покупок в кредит

	11
	Коэффициент оборачиваемости готовой продукции (К11)
	-оборачиваемость готовой продукции
	Как долго деньги связаны в готовой продукции
	К11 = Выручка (нетто) от продаж / Среднегодовая стоимость готовой продукции
	Ускорение оборачиваемости - положительная тенденция

	12
	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала (К12)
	- количество оборотов собственного капитала;

- оборачиваемость собственного капитала
	Показывает скорость оборота инвестированного и накопленного капитала, их активность
	К12 = Выручка (нетто) от продаж / Среднегодовая стоимость капитала и резервов
	Ускорение оборачиваемости - положительная тенденция

	13
	Коэффициент оборачиваемости общей задолженности (К13)
	- оборачиваемость общей задолженности;

- количество оборотов привлеченного капитала
	Сколько требуется оборотов для оплаты всей задолженности
	К13 = Выручка (нетто) от продаж / Среднегодовая стоимость привлеченного капитала
	Ускорение оборачиваемости - положительная тенденция

	14
	Продолжительность операционного цикла (К15)
	- длительность операционного цикла
	Количество дней для превращения запасов и дебиторской задолженности в денежные средства
	К15 = К6 + К8
	Увеличение показателя в динамике - отрицательная тенденция

	15
	Продолжительность финансового цикла (К16)
	- длительность финансового цикла
	Количество дней, в течение которых денежные средства отвлечены из оборота
	К16 = К15 – К10
	Уменьшение показателя в динамике – положительная тенденция


Таблица 12 – Динамика коэффициентов деловой активности

	Показатели
	20…г.
	20…г.
	20…г.

	
	
	значе-ние
	откл. от прошлого года
	значе-ние
	откл. от прошлого года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент оборачиваемости активов (К1)
	
	
	
	
	

	2. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (К2)
	
	
	
	
	

	3. Продолжительность одного оборота оборотных активов в днях (К3)
	
	
	
	
	

	4. Коэффициент оборачиваемости основных средств (К4)
	
	
	
	
	

	5. Коэффициент оборачиваемости запасов (К5)
	
	
	
	
	

	6. Продолжительность оборачиваемости запасов в днях (К6)
	
	
	
	
	

	7. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (К7)
	
	
	
	
	

	8. Продолжительность оборота дебиторской задолженности в днях (К8)
	
	
	
	
	

	9. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности (К9)
	
	
	
	
	

	10. Продолжительность одного оборота кредиторской задолженности (К10)
	
	
	
	
	

	11. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции (К11)
	
	
	
	
	

	12. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала (К12)
	
	
	
	
	

	13. Коэффициент оборачиваемости общей задолженности (К13)
	
	
	
	
	

	14. Коэффициент оборачиваемости привлеченного финансового капитала (К14)
	
	
	
	
	

	15. Продолжительность операционного цикла (К15)
	
	
	
	
	

	16. Продолжительность финансового цикла (К16)
	
	
	
	
	


Выводы:  ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Тема 5.  Анализ ликвидности и платежеспособности

Цель анализа – оценить платежеспособность и ликвидность предприятия и выявить возможности улучшения его финансового положение.

Задачи:

1. Охарактеризовать ликвидность и платежеспособность предприятия;

2. Проанализировать ликвидность баланса, определить текущую и перспективную платежеспособность организации;

3. Рассчитать коэффициенты, характеризующие платежеспособность и ликвидность предприятия, провести их анализ;

4. Проанализировать величину чистого оборотного капитала и другие качественные показатели платежеспособности и ликвидности.

Информационная база: Бухгалтерский баланс, Отчет о финансовых результатах, Пояснения к бухгалтерскому балансу.

Для диагностики ликвидности бухгалтерского баланса активы и пассивы группируются по следующим признакам:

- по степени убывания ликвидности (актив);

- по степени срочности оплаты (пассив).

Активы в зависимости от скорости превращения в денежные средства разделяются на следующие группы:

А1: наиболее ликвидные активы. К ним относятся денежные средства и краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги);

А2:  быстрореализуемые активы – дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение года;

А3: медленнореализуемые активы – оборотные активы (раздел II баланса), исключая А1 и А2, долгосрочные финансовые вложения, за исключением вложений в уставные капиталы других организаций; 

А4: труднореализуемые активы – внеоборотные активы (раздел I баланса), исключая долгосрочные финансовые вложения.

Группировка пассивов:

П1: наиболее срочные обязательства – кредиторская задолженность;

П2: краткосрочные пассивы – краткосрочные заемные средства, задолженность участникам по выплате доходов, прочие краткосрочные обязательства;

П3: долгосрочные пассивы – долгосрочные кредиты и займы, а также доходы будущих периодов, фонды потребления, резервы предстоящих расходов;

П4: постоянные пассивы – раздел III «Капиталы и резервы»

На основании имеющейся отчетности провести группировку активов и пассивов в табл. 13.

Таблица 13 – Группировка активов и пассивов бухгалтерского баланса по степени ликвидности и срочности оплаты

	Актив
	На 

начало года
	На 

конец года
	Пассив
	На 

начало года
	На 

конец года
	Излишек (+) или 

недостаток (-)

	
	
	
	
	
	
	на начало года
	на конец 

года

	А1
	
	
	П1
	
	
	
	

	А2
	
	
	П2
	
	
	
	

	А3
	
	
	П3
	
	
	
	

	А4
	
	
	П4
	
	
	
	

	Баланс
	
	
	Баланс
	
	
	
	


 Условия абсолютной ликвидности баланса: А1 ≥ П1; А2 ≥ П2; А3 ≥ П3; А4 ≤ П4

Выводы:                                          _______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Методические рекомендации: первое неравенство наиболее строгое и на практике крайне редко выполнимое, поэтому если оно не соблюдается, то не следует говорить, что баланс неликвиден, а стоит, например, сказать, что он не является абсолютно ликвидным, но его ликвидность достаточно высока
Таблица 14 – Анализ коэффициентов ликвидности и платежеспособности

	Показатели
	На начало года
	На конец года
	Рекомендуемое значение
	Комментарии

	1. Коэффициент абсолютной ликвидности
	
	
	0,2-0,3
	

	2. Промежуточный (уточненный) коэффициент ликвидности
	
	
	0,7-0,9
	

	3. Текущий (общий) коэффициент ликвидности
	
	
	1-2
	

	4. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	
	
	0,1
	

	5. Коэффициент восстановления платежеспособности
	
	1
	

	6. Коэффициент утраты платежеспособности
	 
	1
	 


Выводы:  ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________ 

Методические рекомендации: если коэффициент текущей ликвидности больше 2, а коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами больше 0,1, то предприятие считается платежеспособным и в целях прогнозирование дальнейшей ситуации рассчитывается коэффициент утраты платежеспособности. Если он получается более 1, то организация не утратит платежеспособность. Если коэффициент текущей ликвидности меньше 2 и коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами меньше 0,1, то предприятие считается неплатежеспособным и в целях прогнозирование дальнейшей ситуации рассчитывается коэффициент восстановления платежеспособности. Если он получается более 1, то организация восстановит платежеспособность. Обращаем внимание, что в табл. 14 показатели 5 и 6 вместе не рассчитываются, а рассчитывается либо показатель 5, либо показатель 6 в зависимости от значений показателей 3 и 4.
Таблица 15 – Методические аспекты расчета коэффициентов ликвидности и платежеспособности

	Показатели
	Иные наименования показателя, встречающиеся в экономической литературе
	Экономическое содержание показателя
	Расчет показателя
	Рекомендуемые значения, 

тенденции

	1. Абсолютный коэффициент ликвидности (К1)
	- абсолютный коэффициент платежеспособности
	Какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена имеющимися денежными средствами и КФВ
	К1 = (Денежные средства + КФВ) / Краткосрочные обязательства
	Минимальная величина – 0,2, оптимальная – 0,4. Снижение ниже минимума свидетельствует о дефиците денежной наличности

	2. Промежуточный

 коэффициент покрытия (К2)
	- К промежуточной платежеспособности;

- К срочной ликвидности;

- К строгой ликвидности;

- К промежуточной платежеспособности
	Возможность организации погасить краткосрочные долги денежными средствами, КФВ и мобилизацией дебиторской задолженности
	К2 = (Денежные средства + КФВ + Дебиторская задолженность) / Краткосрочные обязательства
	Минимальная величина – 0,7-0,8, оптимальная - 1,0 и более. Низкое значение указывает на необходимость постоянной работы с дебиторами, чтобы обеспечить возможность обращения части оборотных активов в денежную форму для расчетов с поставщиками

	3. Коэффициент текущей ликвидности (К3)
	- общий К покрытия;

- общий К ликвидности;

- К текущей платежеспособ-ности
	Характеризует, в какой степени все краткосрочные обязательства обеспечены оборотными активами
	К3 = Оборотные активы / Краткосрочные обязательства
	От 1 до 2. Оборотных активов должно быть как минимум достаточно для погашения долгов. Существенное превышение может свидетельствовать о нерациональном вложении средств и неэффективном их использовании

	4. Коэффициент

 восстановления 

(утраты) платеже-

способности (К4)
	
	Характеризует наличие реальной возможности восстановить (утратить) платежеспособность в течение определенного периода  
	К4 = (К3 на конец периода + (период восстановления / продолжительность периода) х изменение К3 за период) / Нормативное значение К3
	Не менее 1


Таблица 15 – Показатели качественной характеристики платежеспособности и ликвидности организации

	Показатели
	Иные наименования 

показателя
	Экономическое 
содержание
	Методика расчета
	Рекомендуемые значения, 

тенденции

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Чистый оборотный капитал (К5)
	- собственные оборотные средства (капитал);

- чистые текущие активы;

- рабочий капитал;

- работающий капитал;

- функционирующий капитал
	Часть оборотных активов в абсолютном выражении, сформированная за счет собственных источников
	К5 = Оборотные активы – Краткосрочные обязательства = (Капиталы и резервы + Долгосрочные обязательства) - Внеоборотные активы
	Рост показателя в динамике – положительная тенденция

	2. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (К6)
	- К обеспеченности собственным капиталом;

- К обеспеченности чистыми оборотными активами;

- К обеспеченности функционирующим капиталом
	Удельный вес оборотных активов (в % или долях единицы), сформированных за счет собственных источников
	К6 = К5 / Оборотные активы
	Минимальное значение – 0,1, оптимальное ≈ 0,4. Значительное превышение К6 может свидетельствовать о недостаточно эффективном формировании и использовании оборотных активов

	5. Коэффициент соотношения запасов и краткосрочной задолженности (К9)
	- коэффициент ликвидности при мобилизации запасов;

- коэффициент текущей задолженности по отношению к запасам
	Характеризует степень зависимости платежеспособности организации от запасов при мобилизации средств от их конверсии в деньги для покрытия краткосрочных обязательств
	К9 = Запасы и затраты / Краткосрочные обязательства
	0,5-0,7

	6. Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской задолженности (К10)
	
	Характеризует общее соотношение расчетов по видам задолженности предприятия
	К10 = Дебиторская задолженность / Кредиторская задолженность
	Стремление к 1

	7. Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской задолженности по коммерческим операциям
	
	Характеризует соотношение расчетов за приобретенную и поставленную продукцию
	К11 = Дебиторская задолженность за продукцию (товары, работы, услуги) / Кредиторская задолженность за продукцию (товары, работы, услуги) 
	Стремление к 1


Провести анализ платежеспособности, основанном на периоде погашения обязательств в табл. 16. 
Таблица 16 - Анализ коэффициентов платежеспособности

	Показатели
	20.. г.
	20… г.
	Отклонения (+, -)

	1.Коэффициент платежеспособности за период (Кпп)
	
	
	

	2. Степень платежеспособности по текущим обязательствам (Кпт)
	
	
	

	3. Степень платежеспособности общая (Кпо)
	
	
	

	4. Коэффициент задолженности по кредитам банков и займам (Кзк)
	
	
	

	5. Коэффициент задолженности другим организациям (Кзд)
	
	
	

	6. Коэффициент задолженности фискальной системе (Кзф)
	
	
	


Выводы: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Методические рекомендации: вывод о платежеспособности делают на основе показателя 2 в табл. 16 (остальные показатели можно рассмотреть как дополнительные). Если степень платежеспособности по текущим обязательствам меньше 3 месяцев, то организация признается платежеспособной, если от 3 до 12 месяцев, то неплатежеспособной первой категории, если свыше 12 месяцев, то неплатежеспособной второй категории. В целом этот показатель демонстрирует за сколько месяцев организации может погасить свои краткосрочные обязательства, мобилизуя (направляя) на эти цели всю получаемую выручку.

Тема 6. Анализ финансовой устойчивости организации

Цель задания – провести диагностику финансовой устойчивости организации и разработать мероприятия по ее повышению.

Задачи:

- провести анализ обеспеченности запасов и затрат источниками финансирования;

- определить тип финансовой устойчивости;

- освоить методику расчета относительных показателей (коэффициентов) финансовой устойчивости и произвести их расчет на основании имеющейся бухгалтерской отчетности;

- выявить тенденцию изменения финансовой устойчивости и разработать управленческие решения, направленные на нейтрализацию неблагоприятного влияния факторов на финансовую устойчивость.

Используя ранее рассчитанные величины собственных оборотных средств, запасов и затрат, а также рассчитав сумму нормальных источников финансирования запасов (ИФЗ = собственные оборотные средства + ссуды и займы банка, используемые для покрытия запасов + расчеты с кредиторами по товарным операциям) заполнить табл. 17 и определить тип финансовой устойчивости анализируемой организации.

Таблица 17 – Анализ типов финансовой устойчивости организации

	Показатели
	Значение
	Краткая характеристика
	20…г.
	20…г.
	20…г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Абсолютная финансовая устойчивость
	ЗЗ < СОС
	Организация не зависит от кредиторов
	
	
	

	2. Нормальная финансовая устойчивость
	СОС < ЗЗ < ИФЗ
	Эффективное использование заемных средств, высокая доходность
	
	
	

	3. Неустойчивое финансовое положение
	ЗЗ > ИФЗ
	Нарушение платежеспособности, необходимость дополнительного привлечения заемных средств
	
	
	

	4. Критическое финансовое положение
	ЗЗ > ИФЗ + просроченная кредиторская задолженность
	Неплатежеспособность, грань банкротства
	
	
	


Выводы: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Таблица 18 – Показатели финансовой устойчивости

	Показатели
	Иные наименования

показателя
	Экономическое содержание
	Методика расчета
	Рекомендуемые значения, 

тенденции

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Коэффициент автономии (К1)
	- К независимости;

- К собственности;

- К концентрации СК;
	В какой степени используемые активы сформированы за счет собственного капитала. Характеризует независимость организации от заемных источников, стабильность его финансового положения
	К1 = Капиталы и резервы / Валюта баланса
	Нижний предел – 0,4, оптимальное значение – 0,6

	2. Коэффициент зависимости (К2)
	- К заемного капитала

- К долга;

- К концентрации заемного капитала

- доля заемных средств
	Отражает долю заемных средств в источниках финансирования
	К2 = Заемный и привлеченный капитал / Валюта баланса
	Рост в динамике означает снижение финансовой устойчивость и увеличение риска невыплаты по долгам. Оптимальное значение – 0,4 

	3. Коэффициент финансовой зависимости  (К3)
	- К финансирования;

- отношение заемных средств к собственному капиталу;

- финансовый леверидж;

- плечо финансового рычага
	В какой степени организация зависит от внешних источников финансирования, показывает меру способности хозяйствующего субъекта, ликвидировав свои активы, полностью погасить свою кредиторскую задолженность
	К3 = Заемный и привлеченный капитал / Капитал и резервы
	От 0,4 до 0,7. Значительное превышение означает потерю финансовой устойчивости, слишком низкое значение свидетельствует о не использовании организацией эффекта финансового рычага

	4. Коэффициент финансовой устойчивости (К4)
	- К долгосрочной финансовой независимости;

- Удельный вес собственных и долгосрочных заемных средств;

- К покрытия инвестиций


	Показывает, какая часть актива финансируется за счет устойчивых источников, степень независимости предприятия от краткосрочных заемных источников финансирования
	К4 = (Капитал и резервы + Долгосрочные заемные средства) / Валюта баланса
	Нижний предел - 0,5, оптимальное значение – 0,8


Продолжение табл. 18

	1
	2
	3
	4
	5

	6. Коэффициент маневренности собственного капитала (К6) 
	- К маневренности;

- К маневренности собственных средств
	Какую долю занимает собственный капитал, инвестированные в оборотные средства, в общей сумме капитала предприятия
	К6 = Собственные оборотные средства

 ( Чистый оборотный капитал ) / Капитал и резервы
	0,2 – 0,5

Чем ближе значение показателя к верхней рекомендуемой границе, тем больше возможностей финансового маневрирования

	7. Коэффициент структуры долгосрочных вложений ( К7 )
	- К соотношения долгосрочных заемных источников и внеоборотных активов
	Показывает какая часть внеоборотных активов  профинансирована за счет долгосрочных заемных источников, внешними инвесторами 
	К7 = Долгосрочные обязательства \    Внеоборотные активы
	Постоянный рост коэффициента в динамике негативная тенденция

	8. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств 

( К8 )
	- К соотношения долгосрочных инвестиций и долгосрочных заемных источников + собственного капитала
	Характеризует структуру капитала
	К8 = Долгосрочные обязательства / ( капитал и резервы + долгосрочные обязательства)
	Постоянный рост коэффициента – негативная тенденция, показывающая зависимость предприятия от внешних инвесторов

	10. Коэффициент мобильности активов предприятия  (К10)
	- Удельный вес мобильных активов в имуществе предприятия;

- Соотношение мобильных  активов и всех активов предприятия
	Показывает удельный вес наиболее мобильных активов во всех активах предприятия


	К10 = Оборотные активы / Валюта баланса
	Рост в динамике - положительная тенденция в деятельности предприятия

	11. Коэффициент мобильности оборотных активов (К11)
	- Удельный вес мобильных оборотных активов в оборотных активах
	Показывает удельный вес той части оборотных активов в оборотных активах которая имеет абсолютную ликвидность
	К11 = (Денежные средства + Краткосрочные финансовые вложения) / Оборотные активы
	Рост показателя в динамике рассматривается как положительная тенденция

	12. Коэффициент покрытия процентов (К12)
	- К защищенности кредиторов;

- покрываемость процентов;

- К покрытия платежей;

- К обеспеченности процентов 
	Насколько полученная прибыль обеспечивает выплату процентов по займам. Иначе, сколько раз предприятие в течение периода заработало средств на выплаты процентов по займам.
	К12 = Прибыль от обычной деятельности / проценты к выплате


	Более 1.

Рост коэффициента в динамике – положительная тенденция.


Окончание табл. 18

	1
	2
	3
	4
	5

	13. Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами (К13)
	- Соотношение собственных оборотных средств и запасов;

- К абсолютной устойчивости.
	Показывает долю запасов, сформированных за счет собственного капитала
	К13 = собственные оборотные средства / запасы
	0,5 - 0,7


Таблица 19 – Информационная база для расчета коэффициентов финансовой устойчивости, тыс. руб.

	Показатели
	Годы

	
	20…г.
	20…г.
	20…г.

	1. Активы организации
	
	
	

	2. Внеоборотные активы
	
	
	

	3. Основные средства
	
	
	

	4. Оборотные активы
	
	
	

	5. Запасы и затраты
	
	
	

	6. Дебиторская задолженность
	
	
	

	7. Денежные средства и КФВ
	
	
	

	8. Капиталы и резервы
	
	
	

	9. Долгосрочные обязательства
	
	
	

	10. Краткосрочные обязательства
	
	
	

	11. Собственные оборотные средства (стр.8 + стр.9 – стр.2)
	
	
	

	12. Чистый оборотный капитал (стр.4 – стр.10)
	
	
	

	13. Чистые активы (активы, принимаемые к расчету – обязательства, принимаемые к расчету) 
	
	
	

	14. Прибыль до налогообложения
	
	
	

	15. Проценты к выплате
	
	
	

	16. Проценты к получению
	
	
	


Таблица 20 – Динамика коэффициентов финансовой устойчивости

	Показатели
	200…г.
	200…г.
	200…г.

	
	
	значение
	отклонение от прошлого года
	значение
	отклонение от прошлого года

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Коэффициент автономии
	
	
	
	
	

	2. Коэффициент заемного капитала
	
	
	
	
	

	3. Коэффициент финансовой зависимости
	
	
	
	
	

	4. Коэффициент финансовой устойчивости
	
	
	
	
	

	5. Коэффициент маневренности собственного капитала
	
	
	
	
	

	6. Коэффициент структуры долгосрочных вложений 
	
	
	
	
	

	7. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств
	
	
	
	
	

	8. Коэффициент реальной стоимости имущества
	
	
	
	
	

	9. Коэффициент мобильности активов
	
	
	
	
	

	10. Коэффициент мобильности оборотных активов
	
	
	
	
	

	11. Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами
	
	
	
	
	

	12. Коэффициент прогноза банкротства
	
	
	
	
	


Выводы: ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Тема 7. Анализ кредитоспособности

Цель задания: Определить кредитоспособность предприятия-заемщика путем оценки его финансового положения.


Задачи: 
1. Определить класс кредитоспособности предприятия-заемщика




2. Оценить финансовое положение предприятия-заемщика

Таблица 21 Определение класса кредитоспособности Заемщика

	Оценочные показатели / отчетные даты
	Значение
	Категория / класс
	Значимость
	31.12.20_
	31.12.20_

	
	
	
	
	значение
	рейтинг
	значение
	рейтинг

	1. Коэффициент абсолютной ликвидности К1
	>=0.1

0.05<…<0.1

<0.5
	1

2

3
	0,05
	
	
	
	

	2. Промежуточный коэффициент покрытия К2
	>=0.8

0.5<…<0.8

<0.5
	1

2

3
	0,1
	
	
	
	

	3. Коэффициент текущей ликвидности К3
	>=1.5

1.0<…<1.5

<1.0
	1

2

3
	0,4
	
	
	
	

	4. Коэффициент наличия собственных средств К4
	>=0.4

0.25<…<0.4

<0.25
	1

2

3
	0,2
	
	
	
	

	5. Рентабельность продукции К5
	>=0.1

0<…<0.1

<0

	1

2

3
	0,15
	
	
	
	

	6. Рентабельность деятельности К6
	>=0.06

0<…<0.06

<0
	1

2

3
	0,1
	
	
	
	

	Сумма баллов рейтинга
	х
	х
	1
	х
	
	х
	

	Класс заемщика
	<1.25

1.25<…<2.35

>=2.35
	1

2

3
	х
	х
	
	х
	



Рейтинг на каждую отчетную дату определяется как произведение категории (выбранной в зависимости от значения показателя) и значимости показателя. Класс заемщика определяется в зависимости от суммы баллов рейтинга. 


Дополнительно рассматриваются: динамика показателей оборачиваемости, рентабельности и показатели, характеризующие обеспечение заемщика: 1. Доля выданного обеспечения (ф.5.) в общей сумме активов; 2. Доля имущества (основных и оборотных активов), переданного в залог, в общей сумме основных и оборотных средств соответственно; 3. Доля активов, выступающих в качестве обеспечения в сумме чистых активов.


После определения класса кредитоспособности проводится оценка финансового положения предприятия-заемщика. 

Финансовое положение признается:

Хорошим – в случае одновременного выполнения по итогам проведенного комплексного анализа финансовой и производственной деятельности заемщика всех нижеперечисленных условий:

По состоянию не менее, чем на две предыдущие отчетные даты
:

1. заемщик относится к первому либо второму классу кредитоспособности, определяемому в соответствии с Таблицей 1 
;

2. величина чистых активов заемщика, рассчитанная по данным бухгалтерской отчетности, положительна2;

3. значения рентабельности продукции (продаж) и/или рентабельности деятельности, определенные по данным бухгалтерской и/или финансовой, и/или иной управленческой отчетности, положительны2;

4. основные показатели производственно-хозяйственной деятельности заемщика, а именно валюта баланса, оборотные активы, дебиторская задолженность, капитал, выручка от реализации2 остаются стабильными, т.е. отсутствует их одновременное снижение более чем на 10 % относительно значений указанных показателей за предыдущий период. 

5. не выявлено наличия существенной просроченной дебиторской и кредиторской задолженностей


Средним – в случае выполнения всех нижеперечисленных условий:

1. финансовое положение заемщика не удовлетворяет хотя бы одному из критериев, изложенных в п. «Хорошее» (кроме п.2 и п.5); 

2. отмечается снижение2 ряда показателей не более чем на 20 % от значений в предыдущем периоде


Плохим – при наличии хотя бы одного из нижеперечисленных условий:

· финансовое положение заемщика не удовлетворяет критериям, изложенным в п.п. «Хорошее», «Среднее»;

· производственные и финансовые показатели заемщика имеют отрицательную динамику, проявляющуюся в неплатежеспособности заемщика, существенном (более 25 %) сокращении величины чистых активов либо их отрицательной величине, убыточности деятельности и др. 

· принятие арбитражным судом заявления о признании заемщика несостоятельным (банкротом) в установленном действующем законодательстве порядком.

При проведении комплексной оценки кредитоспособности заемщика необходимо учитывать не только количественные, но и качественные показатели, сгруппированные в следующие модули: 

1. Оценка области деятельности организации и рынка выпускаемой продукции

2. Анализ экономического потенциала организации

3. Анализ источников финансирования хозяйственной деятельности организации

4. Анализ организационно-управленческой базы

5. Оценка репутации организации и ее менеджеров

6. Анализ объема, структуры и стабильности денежных потоков организации.

Выводы: 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Тема 8. Анализ эффективности инвестиционных проектов

Цель задания: оценить эффективность инвестиционных проектов для включения их в инвестиционную программу предприятия.


Задачи:

1. обосновать проектную дисконтную ставку. 

2. рассчитать показатели коммерческой эффективности инвестиций.

3. по различным критериям отобрать инвестиционные проекты для включения в инвестиционную программу 

На основании имеющихся данных о предприятии и информации, предоставленной преподавателем, заполнить таблицы и рассчитать показатели:

Таблица 22 - Расчет проектной дисконтной ставки 

	Показатели
	Проект А
	Проект Б
	Проект В
	Проект Г

	1. Стоимость собственного капитала rск, %
	
	
	
	

	2. Стоимость заемного капитала rзк, %
	
	
	
	

	3. Доля собственного капитала в сумме общих инвестиций dск, %
	
	
	
	

	4. Доля заемного капитала в сумме общих инвестиций dзк, %
	
	
	
	

	5. Рисковая надбавка «Премия за риск проекта» rR, %
	
	
	
	

	6. Средневзвешенная цена капитала (WACC), %
	
	
	
	


1. Стоимость собственного капитала (rск) рассчитывается в данном случае на основе фактического Баланса предприятия и Отчета о прибылях и убытках, как рентабельность инвестированного капитала: 
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, где в числителе указан совокупный доход Инвесторов (акционеров и заимодавцев): Чистая прибыль + Проценты за кредит, а в знаменателе – долгосрочный капитал предприятия, состоящий из собственного капитала и долгосрочных пассивов. При невозможности проведения данных расчетов возможно использование среднеотраслевой нормы доходности на капитал.

2.  «Премия за риск проекта» - ориентировочная величина поправок на риск неполучения предусмотренных проектом доходов (для учебных целей – поправки, введенные Постановлением Правительства РФ от 22.11.97 № 1470).

	Величина 

Риска
	Пример цели проекта
	Величина поправки на риск, %

	Низкий
	Вложения в развитие производства на базе освоенной техники
	3 - 5

	Средний
	Увеличение объема продаж существующей продукции
	8 - 10

	Высокий
	Производство и продвижение на рынок нового продукта 
	13 - 15

	Очень высокий
	Вложения в исследования и инновации
	18 - 20


3. В качестве проектной дисконтной ставкой (r) будет принята WACC = rск*dск+rзк*dзк+rR. В инвестиционном анализе использование WACC определяется правилом: «возможно принимать любые и инвестиционные решения с уровнем рентабельности не ниже текущего значения цены инвестированного капитала».. В данном примере  полученная дисконтная ставка постоянна в течение рассматриваемого периода и уже включает в себя инфляционную составляющую.


Одной из самых важных процедур в инвестиционном анализе при оценке эффективности  инвестиций является рациональное построение денежного потока инвестиционного проекта. В данном задании оценивается коммерческая эффективность «проекта в целом», при этом денежный поток проекта представляет из себя сумму положительных и отрицательных потоков от инвестиционной и текущей (операционной) деятельности, без учета финансовой деятельности (операций по привлечению, обслуживанию и возврату заемных средств), т.е. без рассмотрения финансовой реализуемости проекта (наличия положительного «кэш-фло»). Денежные потоки инвестиционных проектов рассчитаны на основе прогнозных цен с учетом инфляции. Проекты рассматриваются обособлено, т.е. не оказывают влиянию друг на друга.

Таблица 23 - Денежные потоки инвестиционных проектов(cash flow)

тыс. руб.

	Показатели:
	Период (лет)  (n)

	
	0
	1
	2
	3
	4
	5

	Проект А
	1. Денежный поток от операционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	2. Денежный поток от инвестиционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	3 .Коэффициент дисконтирования (Rn)
	
	
	
	
	
	

	
	4. Дисконтированный денежный поток ((1+2) х 3)
	
	
	
	
	
	

	
	5. То же накопленным итогом
	
	
	
	
	
	

	Проект Б
	1. Денежный поток от операционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	2. Денежный поток от инвестиционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	3 .Коэффициент дисконтирования (Rn)
	
	
	
	
	
	

	
	4. Дисконтированный денежный поток ((1+2) х 3)
	
	
	
	
	
	

	
	5. То же накопленным итогом
	
	
	
	
	
	

	Проект  В
	1. Денежный поток от операционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	2. Денежный поток от инвестиционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	3 .Коэффициент дисконтирования (Rn)
	
	
	
	
	
	

	
	4. Дисконтированный денежный поток ((1+2) х 3)
	
	
	
	
	
	

	
	5. То же накопленным итогом
	
	
	
	
	
	

	Проект Г
	1. Денежный поток от операционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	2. Денежный поток от инвестиционной деятельности
	
	
	
	
	
	

	
	3 .Коэффициент дисконтирования (Rn)
	
	
	
	
	
	

	
	4. Дисконтированный денежный поток ((1+2) х 3)
	
	
	
	
	
	

	
	5. То же накопленным итогом
	
	
	
	
	
	



Коэффициент дисконтирования рассчитывается по формуле: 
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, где r-проектная дисконтная ставка, n- номер периода.

Таблица 24 - Основные показатели коммерческой эффективности инвестиций

	№
	Показатели
	Проект А
	Проект Б
	Проект В
	Проект Г

	1
	NPV (чистый дисконтированный доход), тыс. руб.
	
	
	
	

	2
	IRR (внутренняя норма доходности), %
	
	
	
	

	3
	PI (индекс рентабельности инвестиций)
	
	
	
	

	4
	DPB (дисконтированный срок окупаемости), лет
	
	
	
	



1. NPV - разница между общей суммой дисконтированных денежных потоков за весь срок реализации инвестиционного проекта и дисконтированной величиной инвестиций.
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где 
NPV 
- чистый дисконтированный доход;


CFt 
- денежные потоки от операционной деятельности в подпериод t;


It
- денежные потоки от инвестиционной деятельности в подпериод t;


rt 
- проектная дисконтная ставка в подпериод t;


t 
- порядковый номер подпериода от начала проекта;


n 
- общее количество подпериодов проекта;


(t
- коэффициент распределения денежных потоков внутри подпериода t (для учебных целей (=1). При этом подразумевается, что денежный поток поступает в конце каждого подпериода (постнумерандо). Это связано с общепринятыми принципами учета, согласно которым принято подводить итоги и оценивать финансовый результат по окончании отчетного периода. 


2. IRR - это ставка дисконта, при которой суммарная дисконтированная стоимость доходов от инвестиций равна суммарной дисконтированной стоимости этих инвестиций. Таким образом, IRR является минимальная величина рентабельности, при которой вложенные средства окупятся за планируемый срок реализации проекта
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где IRR- внутренняя норма рентабельности. Вычисление IRR проводится при помощи таблиц стандартных значений текущей стоимости аннуитета (при постоянном значении чистого денежного потока) либо с использованием компьютерной программы MS Excel;


3. PI равен дисконтированной стоимости денежных потоков, делимой на величину дисконтированных инвестиций. Этот показатель выражает рентабельность инвестиций, так как рассчитывается отношение между доходами, получаемыми в результате эксплуатации инвестиций и суммой инвестиций.
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4. DPB – момент времени, когда сумма чистых денежных потоков, дисконтированных на момент начала проекта, равна сумме дисконтированных на тот же момент инвестиций. Таким образом, DPB представляет собой необходимое время для полной компенсации дисконтированных инвестиций дисконтированными доходами. Значение DPB определяется как сумма целой и дробной его составляющих. Целое значение DPB находится как сумма количества расчетных подпериодов по строке «накопленный дисконтированный денежный поток»  (стр. 5 табл. 2) с отрицательным значением, а дробная по формуле:
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где int – номер последнего подпериода, в котором накопленный дисконтированный денежный поток сохраняет отрицательное значение.

Отбор инвестиционных проектов для включения в инвестиционную программу (для реализации) осуществляется на основе рассчитанных выше показателей эффективности. Важным моментом является можность профинансировать все включенную в программу проекты.

1. На основании NPV. В инвестиционную программу включаются все проекты с положительным NPV. Чем больше NPV, тем предпочтительнее проект.

2. На основании IRR. В инвестиционную программу включаются все проекты с IRR > r (проектной ставки дисконтирования). Чем больше IRR, тем предпочтительнее проект.

3. На основании PI. В инвестиционную программу включаются все проекты с PI > 1. Чем выше PI, тем предпочтительнее проект.

4. На основании DPB. В инвестиционную программу включаются все проекты с DPB меньше требуемого инвестором. Чем меньше (короче) DPB, тем предпочтительнее проект.

Вышеперечисленные критерии при принятии управленческого решения могут противоречить друг другу. Например, проект  с большим NPV может иметь худшие по сравнению с другим проектом показатели IRR, или PI, или DPB, и наоборот. Поэтому окончательное решение о включении проекта в инвестиционную программу принимается только в результате комплексного исследования соответствия рассчитанных показателей индивидуальным требованиям конкретного инвестора.

Выводы: 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Тема 9. Оценка стоимости предприятия (бизнеса)
В процессе оценки стоимости предприятия применяются методологические подходы, такие же как и при оценке недвижимости, машин и оборудования, интеллектуальной собственности. Но при этом они носят несколько отличный характер. Принимаются следующие подходы:

- доходный;

- сравнительный;

- затратный (имущественный).
Доходный подход основывается на допущении, что рациональный инвестор (будущий владелец) не заплатит за предприятие больше полученных в перспективе доходов. Поэтому задача сводится к прогнозированию деятельности компании на перспективу и определению величины доходов, приносимых собственным капиталом. При этом учитывается, что будущие доходы, если их оценивать сегодня, будут меньше на величину упущенной выгоды от невозможности их «крутить» сейчас.

Сравнительный подход, называемый в оценке бизнеса методом компании-аналога, базируется на допущении, что наибольшая стоимость предприятия определяется наименьшей ценой, которая может быть получена за аналогичное предприятие. Основная идея метода - найти предприятия-аналоги, у которых известны либо цена акций, либо цена сделки при приобретении предприятия. Дальше при расчетах исходят из гипотезы о прямой пропорциональности цены и некоторых финансовых показателей (например, чистой прибыли на акцию). Следовательно, если мы знаем соотношение цены и чистой прибыли на акцию у аналога, то можем рассчитать цену акций своего предприятия, умножив свою чистую прибыль на полученное по аналогу соотношение.

Затратный подход, чаще называемый имущественным, заключается в том, что стоимость предприятия соответствует затратам, которые понес владелец. Все затраты (как текущего, так и капитального характера) материализуются в имуществе предприятия. Но деятельность компании, как мы уже знаем, может финансироваться и за счет заемного капитала. Следовательно, задача определения стоимости собственного капитала сводится к расчету рыночной стоимости всех активов предприятия, которая затем уменьшается на величину заемного капитала
Тема 10. Рейтинговое ранжирование 

Цель – определить рейтинг анализируемой организации среди других аналогичных хозяйствующих субъектов 

Задачи:

- обосновать финансовые показатели, используемые для рейтинговой оценки;

- сформировать массив данных по ряду аграрных хозяйствующих субъектов и определить место каждой организации по каждому аналитическому показателю (проранжировать предприятия);

- определить рейтинг анализируемой организации методом расстояний;

- на основе ранжирования сделать выводу относительно перспектив развития анализируемого предприятия.

Слово «рейтинг» означает выстраивание некоторых единиц в определенном порядке, в соответствии с заранее установленными правилами и критериями. В анализе финансовой отчетности ранжирование позволяет расположить подобранные определенным образом предприятия в одном ряду на основании значений некоторых показателей их деятельности. Сравнение предприятий с родственными ему по отраслевой принадлежности или масштабам деятельности дает возможность определить его место среди конкурентов, т.е. приписать ему определенную значимость (ранг) среди других хозяйствующих единиц.

Основными этапами комплексной сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния организации являются:

- сбор и аналитическая обработка необходимой информации за рассматриваемый период времени;

- обоснование системы показателей, используемых при проведении анализа;

- расчет интегрального показателя;

- классификация организаций по рейтингу.

Методика рейтинговой оценки следующая. По каждому показателю финансового состояния выбирается лучший (или оптимальный), принадлежащий одному из трех рассматриваемых лет. Такой показатель признается эталонным.

Следующим этапом расчета рейтинговой оценки является стандартизация показателей рассматриваемой организации относительно эталонного показателя. Исходные показатели стандартизируются в отношении эталонного показателя по формуле

Xij = Aij / max Aij,

где Xij – стандартизированный i-ый показатель j-го года; Aij – рассматриваемый i-ый показатель j-го года; max Aij – эталонный i-ый показатель j-го года.

Далее для каждой анализируемой организации определяется значение его рейтинговой оценки по следующей формуле: 

Rj = [∑(1-Xij)² ]½,

где Rj – рейтинговая оценка j-ой организации; Xij - стандартизированный i-ый показатель j-го года. 

Наивысший рейтинг имеет анализируемый период с минимальным значением R.       

На основании проделанных личных расчетов, а также расчетов других студентов группы (информация по другим предприятиям) заполнить табл. 25.

Таблица 25 – Исходные данные для проведения комплексной оценки

	Показатели
	
	
	
	

	I. Показатели платежеспособности

	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	II. Показатели финансовой устойчивости


	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	III. Показатели рентабельности


	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


В табл. 26. требуется провести расчеты по комплексной оценке финансового состояния с использованием метода расстояний.

Таблица 26. Определение рейтинга организаций по уровню финансового состояния

	Показатели
	
	
	
	

	I. Показатели платежеспособности

	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	II. Показатели финансовой устойчивости


	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	III. Показатели рентабельности


	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Результаты комплексной оценки

	Обобщающий интегральный показатель (R) 
	
	
	
	


Выводы: 

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Методические рекомендации

по формулированию выводов о финансовом состоянии коммерческой организации


Выводы, представляющие собой аналитические заключения по результатам проведенных расчетов, являются основной частью практической работы, выполняемой в рамках данного практикума. Таким образом, расчет системы показателей финансового анализа – не самоцель, а лишь промежуточный этап, в результате которого создаются все необходимые предпосылки для обоснования и разъяснения текущего и прогнозного финансового состояния анализируемой организации в форме выводов и рекомендаций.

Объем выводов не должен быть слишком большим, их чтение не должно утомлять читателя и вводить в заблуждение. Следует в краткой форме постараться выявить основные тенденции и закономерности развития исследуемого объекта с обязательным описанием возникающих отклонений и противоречий.

В выводах следует отразить основные результаты выполнения поставленных задач и достижения цели конкретного задания, темы или курса в целом. Кроме того, следует представить предложения по совершенствованию анализа финансового состояния и его использования для принятия управленческих решений, а также предложения по выработке механизмов улучшения финансового состояния рассматриваемого хозяйствующего субъекта, повышения эффективности деятельности и снижения рисков.

В процессе написания выводов следует учитывать отраслевую специфику анализируемой организации. Так, в частности, если для сельскохозяйственного предприятия отсутствие собственного оборотного капитала является крайне негативной ситуацией, то для торговой организации – это практически норма хозяйственной жизни. Причина, как известно, кроется в скорости оборачиваемости капитала. 


В итоговых выводах, формулируемых по всему курсу, в целом, необходимо комплексно охарактеризовать финансовое состояние изучаемого предприятия, выявить и обосновать основные тенденции, наблюдаемые в анализируемом периоде, указать взаимосвязи и взаимозависимости между полученными в результате расчетов показателями, дать прогноз изменения финансового состояния на ближайшую и долгосрочную перспективу.


Не следует в выводах детально перечислять значения всех рассчитанных показателей и значения их динамики, так как все это уже представлено в расчетных таблицах. Конкретные числовые значения в выводах возможно использовать лишь для подтверждения и наглядной иллюстрации выявленного состояния и тенденций его изменения. При этом следует использовать наиболее существенные и репрезентативные показатели, а, отнюдь, не все показатели, отражающие одну и ту же ситуацию.


Следует отметить, что даже отсутствие изменений является тенденцией сохранения ситуации (положительной или отрицательной), что также должно быть отражено в выводах. В данном случае надо сказать о стабильности финансового состояния. Значительно отличающиеся от нормативных, отрицательные, нулевые значения различных показателей, либо невозможность их расчета не менее существенны, чем значения, находящиеся на средненормативном уровне.


В связи с тем, что при формулировании выводов по заданиям не учитывается в полной мере финансовое состояние предприятии в целом, выводы по конкретным заданиям могут принципиально отличаться от заключительных выводов. Так, например, если в первом задании рост дебиторской задолженности следует считать отрицательной тенденцией, то в заключительных выводах возможно охарактеризовать эту же тенденцию как положительную, если при этом увеличились масштабы производства, выросла выручка, причем более высокими темпами, чем дебиторская задолженность и, соответственно, ускорился оборот дебиторской задолженности


Важно рассмотреть финансовое состояние предприятия не только на фоне подобных предприятий (среднерайонных или среднеобластных данных), но и учесть макроэкономическое окружение. Так, желательно сделать поправку на уровень инфляции, рост и диспаритет цен, учесть альтернативную стоимость капитала, вмененные издержки. Эти факторы могут существенно повлиять на выводы об эффективности бизнеса.


Умение формулировать понятные для управленцев, наиболее важные для принятия управленческих решений, краткие, четкие и аргументированные выводы о текущем и прогнозном финансовом состоянии коммерческой организации принципиально необходимо не только и не столько в учебной, сколько в практической деятельности и является существенным основанием успешной карьеры. Надеемся наш практикум будет способствовать вашему профессиональному росту, как в рамках университета, так и на вашем будущем рабочем месте.
В помощь студенту: выводы к аналитической таблице должны быть краткими и лаконичными, отражающими суть произведенных расчетов. Полезно выявить и изложить общую тенденцию, отметить исключения, если таковые имеются. Указать, изменением каких показателей и насколько наиболее наглядно отражаются выявленные тенденции. Умение делать грамотные выводы – неоценимое качество экономиста в рыночной экономике.





В помощь студенту: Не забывайте, что суммы в балансе – это остатки по счетам на определенную дату, которые подвержены серьезным колебаниям в течение года в связи с сезонностью производства. 





Выручка от продажи товаров, продукции, выполненных работ, оказанных услуг (за минусом НДС, акцизов и иных аналогичных обязательных платежей) 





Себестоимость проданных товаров, продукции, выполненных работ, оказанных услуг





ВАЛОВАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК)





Коммерческие расходы





Управленческие расходы





ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ОТ ПРОДАЖ





Проценты к уплате





Проценты полученные





Прочие расходы





Прочие доходы





ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ДО НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ





Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи





ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ (НЕПОКРЫТЫЙ УБЫТОК) ОТЧЕТНОГО ПЕРИОДА





Собственный капитал





Внеоборотные активы





Денежные средства





Кредиты и займы





Запасы и


затраты





Дебиторская


 задолженность





Кредиторская задолженность





Текущая (операционная) деятельность





Отток денежных средств:


1. Оплата сырья и материалов;


2. Оплата труда персонала;


3. Отчисления в бюджет и взносы во внебюджетные фонды.


4. Выплата подотчетных сумм;


5. Проценты


6. Прочие выплаты.





Приток денежных средств:


1. Денежная выручка от реализации продукции;


2. Страховое возмещение;


3. Целевые финансирования и поступления;


4. Прочие поступления 





Инвестиционная деятельность





Отток денежных средств:


1. Приобретение основных средств и нематериальных активов;


3. Финансовые вложения;


4. Депозиты


5. Выданные займы





Приток денежных средств:


1. Продажа основных средств и нематериальных активов;


2.  Дивиденды, доходы по финансовым вложениям;


3. Возврат выданных ранее займов


4. Прочие поступления





Финансовая деятельность





Отток денежных средств:


1. Возврат  кредитов и займов (без процентов);


2. Прочие выплаты.


3. Дивиденды акционерам





Приток денежных средств:


1. Полученные кредиты м займы;


2. Поступления от эмиссии  ценных бумаг;


3. Эмиссия акций;


5. Прочие поступления.








� В случае, если с даты регистрации заемщика в качестве юридического лица прошло менее двух отчетных дат, его финансовое положение не может быть оценено лучше чем, среднее.


� Кроме специфических случаев по согласованному с Банком Бизнес-плану; 


� В инвестиционном анализе возможно использование дополнительных показателей эффективности инвестиций, детально рассмотренных, например, в учебном пособии профессора Ендовицкого Д.А. «Инвестиционный анализ в реальном секторе экономики», Воронеж, 2001. Там же приведены преимущества и недостатки каждого из основных показателей.
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